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Jaki byt rok 2021 dla firmy?
M Jakie sg perspektywy i zagrozenia dla biznesu w roku 20227
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ROTENSO Sp. z 0.0.

W roku 2021 poszerzylismy portfolio produktow o 19 mo-
deli powietrznych pomp ciepta Rotenso Aquami Split, Rotenso
Aguami Monoblok i Multi Split, co — w zwiazku z boomem
na rynku budownictwa mieszkaniowego — okazafo sig strza-
tem w dziesiatke. Popyt w segmencie klimatyzacji sprawit, ze
z sukcesem wprowadzilismy na rynek udoskonalong genera-
cje X urzadzen Rotenso do klimatyzaciji. Poza tym, ze w catym
typoszeregu nastapita ewolucja technologiczna, zostat od-
$wiezony wyglad urzadzen RAC i CAC Rotenso, zaoferowa-
lismy takze dwa nowe modele klimatyzatoréw pokojowych.
Matowy panel i minimalistyczny design klimatyzatora TETA
staf sie odpowiedzig na trendy w nowoczesnym wzornictwie,
z kolei wydajny REVIO, umozliwiajacy biyskawiczny montaz
i konserwacie, juz zdobyf serca instalatoréw i konsumentow.

[ Zapobieganie przerwom w faricuchach dostaw pozostanie
w biezacym roku najistotniejszym wyzwaniem stojacym przed

producentami, dlatego bedziemy doktada¢ wszelkich staran,
aby zagwarantowac naszym odbiorcom dostepno$¢ wszyst-
kich urzadzen z oferty Rotenso. Nie obawiamy sig tez, ze ro-
snace ceny energii elektrycznej beda zagrozeniem dla sprze-
dazy systemow klimatyzacii, ktore tak jak kiedy$ w obiektach
komercyjnych, tak dzi§ w zastosowaniu domowym staja sie
standardem, a co a tym idzie — ich sprzedaz bedzie rosta.

Posiadajac najszersza na rynku oferte klimatyzatorow
$ciennych, nie ustajemy w poszukiwaniu nowych rozwiazan.
Jeszcze w tym roku wprowadzimy na rynek innowacyjne Kli-
matyzatory o unikatowym wzornictwie.

W czasie gdy coraz wigkszego znaczenia nabierajg
kwestie zwigzane z kryzysem klimatycznym, istotne bedzie
zaspokojenie potrzeb inwestoréw w zakresie urzadzen opar-
tych na odnawialnych zrodfach energii, wydajnych i jedno-
czes$nie energooszczednych. W tym wiasnie kierunku kon-
centrujemy nasze wysitki.

THERMOSILESIA Sp. z 0.0. Sp. K.

Trend zwigzany z podnoszeniem komfortu przestrzeni zy-
ciowej poprzez doposazanie jej w urzadzenia do klimatyzacii,
ktory nabrat znaczenia wraz z wybuchem pandemii, utrzy-
mywat sig caty miniony rok i pozytywnie wptynat na wyniki
sprzedazy THERMOSILESIA. Jeszcze przed wybuchem pan-
demii COVID intensywnie pracowalismy nad nowymi klimaty-
zatorami pokojowymi, ktore bytyby z jednej strony estetyczne,
a z drugiej wielozadaniowe. Prace trwaty rowniez nad ofer-
tg powietrznych pomp ciepta. Dzigki temu byliSmy w stanie
odpowiedzie¢ na wzrost popytu i oczekiwan wsrod klien-
tow. W ubiegtym roku znaczaco zwigkszyliSmy zatrudnie-
nie. Pracujemy nad nowymi rozwigzaniami klimatyzacyjny-
mi, wentylacyjnymi i grzewczymi. Innowacje pomogg inwe-
storom spetni¢ zaostrzone standardy dotyczace efektywnosci
energetycznej dla nowopowstajacych budynkow. Na pod-
stawie naszych do$wiadczen moge powiedziec, ze minio-
ny rok byt dobry, a branza HVACR pozostaje na fali rosnacej.

B Wzrost kosztow ogrzewania za pomoca paliw kopalnych,
zwigkszone wymagania dotyczace energochtonno$ci nowych
budynkéw, a takze zapowiedz uruchomienia dotacji do zakupu
pomp ciepta dla nowo powstajacych domow —to tylko niektore
czynniki pozwalajace spodziewac sie dalszych wzrostow sprze-
dazy pomp ciepta. Inwestujac w rozwéj technologii dla energo-
oszczednych budynkdw firmy takie jak THERMOSILESIA stwa-
rzaja dla siebie bezpieczng perspektywe na lata. Mimo wzrostu
cen niektorych komponentow, nawet o kilkadziesiat procent,
wcigz jestesmy w stanie zapewnic atrakcyjny poziom cenowy
hurtowniom i firmom instalacyjnym. Jest to zastuga skrupulat-
nego planowania i kontraktowania dostaw. To z czym boryka-
ja sie obecnie wszyscy producenci urzadzen elektronicznych,
atakze motoryzacja, a co utrudnia realizowanie planéw produkcji
i sprzedazy, to op6znienia lub brak dostgpno$ci komponentow,
dlatego waznym zadaniem jest zapewnienie ciggtosci tancucha
dostaw i to pozostanie dla nas priorytetem w biezacym roku.
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